[bookmark: _GoBack]Суҳбат учун саволлар:
1. Лойиҳалар ва уларнинг хусусиятларига таъриф беринг.
2. Лойиҳанинг ҳаёт даврининг турли босқиларини ва уларнинг лойиҳа бошқарувидаги аҳамиятини тушунтириб беринг. 
3. Лойиҳа бошқарувидаги стратегик менежмент жараёнини ва нима учун менежерлар стратегияни тушунишлари муҳимлигини тушунтиринг.
4. Стратегияни амалга ошириш учун мақсадлар қандай белгиланади, мақсадларининг қандай ҳусусиятлари бор ва S.M.A.R.T мақсадлар қўйиш хақида тушунча беринг.
5. Лойиҳаларни танлаш мезонлари хақида тушунтиринг ва амалий мисоллар келтиринг.
6. Лойиҳаларни танлашда молиявий бўлмаган мезонлар хақида тушунтиринг ва амалий мисоллар келтиринг.
7. Лойиҳанинг устивор мақсадларини белгилаш
8. Лойиҳа бошқарувида функционал ташкилот ва матрицали ташкилотни бир биридан фарқини тушунтиринг.
9. Лойиҳа бошқарувида ташкилот маданиятининг аҳамиятини тушунтиринг.
10.  Лойиҳа сметасига таъсир қилувчи омилларни сананг ва аҳамиятини амалий мисоллар билан тушунтиринг.
11.  Лойиҳанинг кўламини аниқлаш
12.  Лойиҳа муддатлари ва харажатларини баҳолаш усуллари хақида маълумот беринг ва Юқоридан-пастга баҳолаш ва Пастдан-юқорига баҳолаш каби усулларни амалий мисоллар билан ёритинг.

