Entrepreneurship
Final Examination (Week 14)
Lecture 8-13 coverage
Lecturer: Khriselle Anne G. Castillo

Panuto
· Sagutin ang dalawang tanong sa 4–6 pangungusap bawat isa.
· Gumamit ng sariling salita; iwasan ang kopya–paste. 
· Magbigay ng kongkretong halimbawa mula sa kabanata o leksyur upang patunayan ang ideya.
· Panatilihin ang maayos na lohika: may malinaw na simula (ideya), gitna (paliwanag/ebidensiya), at wakas (maikling buod/implikasyon).
· Iwasan ang sobrang teknikal na salita; kung gagamit, ipaliwanag nang maikli ang kahulugan.
· Haba: 70–120 salita bawat sagot (kapantay ng 4–6 pangungusap).
· Wika: Filipino (maaari magpasok ng English na termino kung kailangan, ngunit ipaliwanag).
Format
· Lagyan ng label: “Tanong 1 – Sagot:” at “Tanong 2 – Sagot:”
· Gumamit ng buong pangungusap, hindi bullet points.
· Font/spacing: kahit ano, basta malinaw at nababasa.
Rubric (10 pts bawat tanong)
· Katumpakan sa konsepto (3 pts): tama ang paliwanag ayon sa kabanata.
· Ebidensiya/halimbawa (3 pts): may konkretong suportang halimbawa o datos.
· Lohika at organisasyon (2 pts): maayos ang daloy mula simula–gitna–wakas.
· Kalinawan ng wika (2 pts): malinaw, maikli, at mahusay ang gamit ng Filipino.
Paalala
· Kung gagamit ng labas na sanggunian, banggitin ito.
· Bago isumite, i-proofread: baybay, bantas, at haba ng sagot.



1. Bakit mas mahalaga ang planning (ang proseso) kaysa sa mismong nakasulat na plan? Magbigay ng isang konkretong halimbawa kung paano nakakatipid sa maling gastos ang maagang pagplano.

2. Ano ang Executive Summary at ano ang dalawang kailangang gawin dito para “mahila” ang interes ng mambabasa/investor?

3. Ano ang pagkakaiba ng tatlong pangunahing financial statements—income statement, cash-flow statement, at balance sheet? Ipaliwanag nang simple kung ano ang ipinapakita ng bawat isa at kung bakit kailangan silang tatlo para makita ang “buong larawan” ng negosyo.

4. Paano ginagamit ang build-up method para tantiyahin ang benta? Ilarawan kung paano kukunin ang benta sa isang “karaniwang araw” (hal. bilang ng customers × average na ginagastos) at paano ito gagawing benta sa isang taon. Banggitin ang dalawa sa mga revenue drivers na gagamitin mo at paano mo sila iva-validate (hal. maikling field interview o industry data).

5. Ano ang pagkakaiba ng bootstrapping at pagkuha ng kapital mula sa Four F’s (founders, family, friends, “fools”/informal investors)? Magbigay ng tig-isang konkretong halimbawa kung paano ito ginagawa sa pagsisimula ng negosyo.

6. Pumili ng dalawa sa mga ito—business angels, crowdfunding, venture capital—at ipaliwanag kung kailan sila pinakaangkop gamitin. Isama ang isang malinaw na sitwasyon kung saan makakatulong ang napili mong uri ng pagpopondo.

7. Ano ang pagkakaiba ng patent at trade secret? Ibigay ang isang sitwasyon kung kailan mas praktikal gumamit ng patent at isang sitwasyon kung kailan mas mabisa ang trade secret.

8. Sa pagpili ng legal na anyo ng negosyo, alin sa mga ito ang may limited liability at bakit mahalaga ito sa mga may-ari: corporation at limited liability company (LLC) kumpara sa sole proprietorship/partnership?

9. Ano ang cash conversion cycle at anu-ano ang tatlong bahagi nito (days in payables, days in inventory, days sales outstanding)? Magbigay ng isang konkretong paraan para paikliin ang cycle.

10. Sa early growth, anong mga simple control systems ang dapat unahin (hal. accounts receivable/collections, inventory management, accounts payable, basic budgets at metrics), at bakit kritikal ang mga ito sa maayos na execution?

11. Ano ang social entrepreneurship? Banggitin ang dalawang katangian nito (hal. may social at economic na layunin) at magbigay ng isang simpleng halimbawa ng problemang pang-komunidad na puwedeng solusyunan ng isang social venture.

12. Ano ang Triple Bottom Line (TBL) at bakit ito mahalaga? Ilista ang tatlong bahagi nito at magbigay ng isang konkretong sukatan para sa bawat bahagi (hal. kita/profits para sa financial, CO₂ o basura para sa environmental, at jobs created o fair labor para sa social).

